
大阪スタートアップ・エコシステムコンソーシアム

あいおいニッセイ同和損害保険（株）
保険を活用したサービス拡充、アライアンスの構築支援

■スタートアップへの主な支援事例
様々な業種のスタートアップとの協業の中で、資本業務提携による
財務基盤の強化への貢献や、スタートアップの持つ強みと当社の
長所を掛け合わせて消費者への新たな価値を生む協業を行って
います。
以下は具体的な取組を実現させている協業事例です。
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先方ニーズ 「新規事業として保険の元受事業にチャレンジしたい」

弊社支援内容 少額短期保険会社の設立を資金・運用の両面から支援

➢ PECO（ペットメディア）

先方ニーズ 「事業の多角化に向け、メディア・サービスを拡充したい」

弊社支援内容
ペットの健康等に関するメディアをJVとして共同運営
迷子サポートサービスの共同開発

➢ ウェルモ（ケアテックベンチャー）

先方ニーズ 「自社のサービスを地方公共団体にPRしたい」

弊社支援内容
弊社連携協定先の約300もの地方公共団体から、該社の
サービスについてニーズある先を紹介

➢ Finatext（フィンテックベンチャー）

■スタートアップ支援のコンセプト
➢ 「ネットワークの「提供」ではなく、「接続」」
弊社親密先企業や連携協定先である約300もの地方公共団体
などとのネットワークの「提供」だけではなく、其々のニーズを捉え、
「接続」にこだわります。

➢ 「保険提供ではなく、リスマネ・ビジネス企画」
ビジネスとリスクは表裏一体であり、保険会社としてリスクマネ
ジメントの観点からご支援し、解決へ導きます。またリスクと向き
合うことで、エンドユーザーのIssueの発掘等に繋げ、新規ビジネ
スの機会創出に寄与します。

➢ 「単なるFounderではなく、Common destiny」
弊社ではCVCとして「ベンチャー投資枠」を設け、スタートアップと
の共同事業・取組への「決意」として出資を行い、「運命共同体」と
してTry&Errorを繰り返しながら、共に成長します。

■参画への「想い」
➢ 弊社は“地域密着”を企業理
念としています。参画を通じ、ス
タートアップとともに、「大阪で」
「日本で」イノベーションを巻き起
こし、「府民」「国民」の発展に
寄与します。

➢ 特に大阪においては来るべき万
博や「スマートシティ構想」の検
討過程にも寄り添い、弊社の
“産官学”のネットワークも活用
し、大阪の皆様とともに新たなビ
ジネス・サービスの誕生に貢献し
ます。


